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朋友圈清帐的短句子

 

1.曾经可以不用还钱的兄弟就在隔壁班，但现在只是普通朋友。

2.这年头，借钱的都是大爷，催债的都特么成孙子了！

3.
不表白可以做朋友，做朋友可以借钱，借了钱再去表白，被拒绝变成了
陌生人，那么就不用还钱了！

4.要账难，帐难要，没钱开发个啥呀？

5.要账难！难！难！干工程的真不易，这个点了，还在加班要账。

6.开口借钱时，恨不得跪下来，拍胸拍脯，还钱时避而不见。

7.
一而再，再而三，收款难，要账难，生意难啊，再诳我，就不得不动用
法律手段了。

8.
应该没人愿意跟个没钱还一身债的人在一起，就让这一切埋心里好了，
只要这一切都不是我个人一厢情愿就好。

9.还钱，也是一个再见的理由。

10.
我不希望他来找我借钱难以启齿，我也不希望我找他还钱的时候需要小
心翼翼，这才是好朋友的相处之道。
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11.
不要欠朋友钱太久不还，也不要朋友催了好多次才还，要不然等你还钱
了以后别想他在主动联系你了，朋友之间要相互信任不是吗？

12.不知从什么时候开始，还钱成了检验友谊的唯一标准。

13.
好朋友之间的相处，重在坦率，重在舒服。我不希望他来找我借钱难以
启齿，我也不希望我找他还钱的时候需要小心翼翼，这才是好朋友的相
处之道。

14.谁说不能在车上吃泡面，在这经济形势下要账难啊。

15.借钱的时候别人求你，还钱的时候你求别人。

16.
在这个薄情的年代，想让一个人对你刻骨铭心。念念不忘，就是向他借
钱，然后借了不还。

17.
借人钱一定要谨慎，谁能借谁不能借，心里都要有数；你有借人钱的勇
气，就一定要有不还钱的觉悟。

18.
欠款通知，离过年还有几天了！旧账不跨年，还有欠款的亲不管大钱小
钱请配合结账。欠账是种支持，不催是种信任，诚信可天下。

19.话说，要友尽，好歹把钱还了啊喂。本人表示不服，还钱呐。

20.有些人，向你借钱，是因为，觉得你，不会叫他还钱。

21.相见时难别亦难，临近过年要账难。

22.要账难，难于上青天！家里墙都掉皮了，财务安排安排。
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23.借钱的时候是孙子，还钱的时候是大爷。

24.
钱来之不易，还钱要讲信用，不要因为钱，把友谊都弄没有了，要明白
一个道理：有借有还再借不难！

25.
欠出去的是感情，我希望要回来的不是仇恨而是信任。已经清帐的朋友
，我是万分的感激。明年期待我们更好的合作，还未清帐的朋友，请你
们放下所有理由，把帐清了，信誉是做人之本，信誉在，一切都在！

26.借钱前称之为朋友，借钱后是你大爷，还钱了他便成了你的恩人。

27.
心里五味杂陈不舒服。难受。也许借钱给朋友是真的好心办坏事。催债
的路上看到了很多问题。

28.结束友情的方式有许多种，最彻底的一种是借钱不还。

29.借钱看朋友，还钱看人品。

30.
我真心不喜欢催债，为什么大家不能主动一点儿，你借我的钱，然后我
还得一比脸尴尬地和你要，你还觉得我很小气。

31.欠债还钱、天经地义、人卜能穷。

32.借钱就要向悲观主义者借，因为他们不会期待你还钱。

33.
要账难，不配合的下场会是什么，自己不能因此而在伤情。继续加油。
努力！每个人的选择都会为之付出。

34.
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很讨厌这样一个人，她向你借钱时热情，说各种好听的话，还钱时百般
找理由。

35.
有些钱，不能张嘴要，伤感情，困难不要讲，办法自己想，年底不清账
，来年不欠帐，这是原则问题，挣钱多与少，口碑最重要。

36.
人品好不好，结账见分晓，年底不清账，来年不赊账。这是永恒不变的
原则！诚信的大路让你阔步前行，失信的小道让你举步维艰！小年已过
，清帐进入倒计时！借口不要讲，办法自己想！

37.只有亲身经历过，才知道钱不是那么好挣，钱好挣了要账难！

38.
真是受够了，催别人还钱还要提前想好理由！人家借钱时100个理由都合
理，而自己要钱时为什么想什么理由都不合理呢？是你不要脸还是我钱
太多啊！
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