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销售员工励志语录

 

1.任何的限制，都是从自己的内心开始的。

2.不一种不通过鄙弃、忍耐和就能够驯服的。

3.大多数人想要改造这个世界，但却罕有人想改造自己。

4.追随理想而生活，定能达到至善至美的境界。

5.强烈的信仰会赢取坚强的人，然后又使他们更坚强。

6.坚持到底，成功降临；半途而废，希望破灭。

7.许多人只需要再多支持一分钟，多做一次努力，就能反败为胜。

8.人格的完善是本，财富的确立是末。

9.真心的对别人产生点兴趣，是推销员最重要的品格。

10.一个从来没有失败过的人，必然是一个从未尝试过什么的人。

11.行动是治愈恐惧的良药，而犹豫拖延将不断滋养恐惧。

12.做销售，一辈子只需要专心做一件事情。

13.
人生的成功，不在于拿到一幅好牌，而是怎样将坏牌打好。你缺少的不
是金钱，而是能力，经验和机会。所有的抱怨，不过是逃避责任的借口
。
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14.昨晚多几分钟的准备，今天少几小时的麻烦。

15.在适当的时机，把机会让给别人，这是个明智的投资。

16.可以解决的事情不用担心；不能解决的事情担心也没用。

17.可以失败，不可以失志。可以失望，不可以绝望。

18.没有一种不通过蔑视忍受和奋斗就可以征服的命运。

19.没有卖不出的货，只有卖不出货的人。

20.
一个面带诚挚而热情笑容的人，所到之处莫不受到欢迎，而愁容满面的
人，则四处碰避。

21.挫折并不意味着失败，而是迈向成功的一块阶石。

22.不要担心前面的阴影，那是因为背后有阳光。

23.经销商把我从门口推出来，我再从窗子爬进去。

24.
环境改变了，人也改变了，销售的技巧也要改变，但销售的目的不会改
变。

25.不是境况造就人，而是人造就境。

26.行动不一定带来快乐，而无行动则决无快乐。

27.客户不希望一视同仁，他们希望能被个别对待。

28.销售秘决，不只是诉之于道理，还要诉之于情感。
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29.成功是努力的结晶，只有努力才会有成功。

30.成功的信念在人脑中的作用就如闹钟，会在你需要时将你唤醒。

31.
机会包含于每个人的人格之中，正如未来的橡树包含在橡树果实里一样
。如果你想逃避某项事务，那么你就应该从这项事务着手，立即进行。
机会是为哪些有梦想和实施计划的人呈现。

32.患难及困苦，是磨炼人格的最高学府。

33.明天不一定更好，但更好的明天一定会来。

34.远离会场就是阵亡的开始，停止学习就是梦想的结束。

35.坚持出勤，专业提升，分享交流，为您分忧。

36.只要精神不滑坡，办法总比困难多。

37.不怕别的，有勇气就不放弃！

38.未曾失败的人恐怕也未曾成功过。

39.困难像弹簧，你弱它就强，你强它就弱。

40.现在的努力并不是为了现在的回报，而是为了未来。

41.复杂的事情简单化，简单的事情重复化。

42.少数人需要智慧和勤奋，而多数人确要靠忠诚和勤奋。

43.事事计较，痛苦相伴；时时盘算，恶梦不断。

44.人生就像一本书，出生是封面，归去是封底，内容要靠自己填。
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45.
积极的人在每一次忧患中都看到一个机会，而消极的人则在每个机会都
看到某种忧患。

46.人格的完善是本，财富的确立是末。人格是销售魅力的第一步。

47.面临抉择时，要锲而不舍，或壮士断腕。

48.语言是一种神奇的东西，从不同人嘴里说出来，威力也不同。

49.人与生俱来的两个天赋：聆听和微笑。

50.如果你不会知道自己要什么，别说你没有机会。

51.任何业绩的质变都来自于量变的积累。

52.如果你想推销成功，那就一定要按下客户的心动钮。

53.经过大海的一番磨砺，卵石才变得更加美丽光滑。

54.再长的路，一步步也能走完，再短的路，不迈开双脚也无法到达。

55.最困苦的时候，往往是离成功最近的时候。

56.世上没有绝望的处境，只有对处境绝望的人。

57.学的到东西的事情是锻炼，学不到的是磨练。

58.你经历的所有的困苦都是有意义的，因为这是你要承担重任的先兆。

59.
坚韧是成功的一大要素，只要在门上敲得够久、够大声，终会把人唤醒
的。
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60.
以诚感人者，人亦诚而应。只有不断找寻机会的人才会及时把握机会。

61.
使用双手的是劳工，使用双手和头脑的舵手，使用双手、头脑与心灵的
是艺术家，只有合作双手、头脑、心灵再加上双脚的才是推销员。

本文链接：https://duanjuziku.com/duanjuzi/3dubu8o0l0.html
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