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保险公司霸气挑战宣言

 

1.率先举绩，抢占先机。

2.精诚所至，金石为开。

3.说到不如做到，要做就做最好。

4.用心专业勤拜访，你追我赶要争先。

5.新老携手多举绩，平安夜里大狂欢。

6.人员倍增，士气倍增。

7.要想企业不衰老，建立体系须趁早。

8.永远成功的秘密，就是每天淘汰自己。

9.公司大门为您而开，无穷财源为您而来。

10.增员不是责任，是生存之道。

11.改变思路，再获成功。

12.当猎人目标有限，做牧人对象无穷。

13.青春似火，超越自我，放飞梦想，创造辉煌。

14.忠诚合作，积极乐观，努力开拓，勇往直前。
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15.主动出击，心里不急，习惯拜访，习惯活动。

16.人生伟业的建立，不在能知，乃在能行。

17.迅速出击，进单保底。

18.今日不增员，明天就后悔。

19.人生无处不增员，言传身教每一天。

20.每日拜访，进单有方。

21.团结一心，奋勇向前，追求卓越，争创第一。

22.恭喜发财多拜访，全员钻石开好张。

23.行动是成功的阶梯，行动越多，登得越高。

24.悉心引领，共同前进。

25.坚定信念，行销一生。

26.追求品质，只争朝夕，全力以赴，矢志不移。

27.专业代理，优势尽显，素质提升，你能我也能。

28.今日不为增员作努力，明日必为业绩掉眼泪。

29.与期临渊羡鱼，不如退而结网。

30.新春拜访热情高，服务客户有高招。

31.迎接新生，共创未来。
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32.龙腾虎跃，雷霆万钧，无与伦比，万众一心。

33.从业有缘，借福感恩，坚定信念；行销一生。

34.增员增业绩，增员增效益。

35.心中有梦不认命，全员实动一条心。

36.活动有序，提高效率，主动出击，抢得先机。

37.生活本是痛苦，是思想和哲理使其升。

38.时移势迁，临机应变。

39.一鼓作气，再创佳绩。

40.全力以赴向前冲，奋力决战开门红。

41.他增我，我增你，寿险精英齐努力。

42.成功看得见，行动是关键。

43.物竞天择，适者生存，选择寿险，无怨无悔。

44.销售拼士气，增员靠风气。

45.争取转介绍，举绩两不误。

46.业务规划，重在管理，坚持不懈，永葆佳绩。

47.索取介绍，功夫老道。

48.白手起家，无本翻身。
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49.荣辱与共多举绩，信心百倍比高低。

50.积极激励我，多劳多收获，汗水育成果。

51.初生牛犊，尽显神威当仁不让。

52.全员实动，本周破零加大拜访，业绩攀新。

53.任何的限制，都是从自己的内心开始的。

54.观念一变天地宽，坚定信心开新。

55.突破创新，奋勇前进。

56.无形的保险，有力的保障。

57.务本组织，务实举绩。

58.招后买马，有风来仪。人员倍增，士气倍增。

59.增员只有热滚滚，业绩才会呱呱叫。

60.快愉悦乐上班来，平平安安回家去。

61.招兵买马，有凤来仪。

62.主动增员则胜，被动增员则败。

63.一无所有，才是拼的理由。

64.策马扬鞭，拜访超前。

65.服务创新，胜人一筹。
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66.观念身先，技巧神显，持之以恒，芝麻开门。

67.经营客户，深耕市场。

68.乘风破浪，柳暗花明。

69.目标既定，身体力行，坚持不懈。

70.茫茫宇宙人无数，增员个个是丈夫。

71.追求卓越，挑战自我全力以赴，目标达成。

72.帮助别人就是帮助自己，成就他人才能成就自己。

73.组织业绩好，增员不可少。

74.因为自信，所以成功。

75.忘掉失败，不过要牢记失败中的教训。

76.从业有缘，工作是福。

77.观念一变天地宽，坚定信心开新篇。

78.永不言退，咱们是最好的团队。

79.全员销售意外险，市场开发意识前。

80.你增我增大家增，团队发展舞春风。

81.勇于开始，才能找到成功的。

本文链接：https://duanjuziku.com/duanjuzi/n0tydwlaku.html
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