
https://duanjuziku.com/
 

 

微商广告词吸引顾客

 

1.
很多新人刚开始做微商跟做贼一样，担心朋友圈发广告朋友有意见。那
我告诉你们：第一，朋友圈生意，做大靠的并不是朋友！第二，你要争
气，当你一个月赚几万的时候，保证很多人都想让你带上她！第三，鄙
视你的人，不是真朋友，又何必在意？所以，只有你放手去做了，才有
机会过上自己想要的生活！

2.
女人告诉男人“我负责貌美如花⋯你负责赚钱养家。”男人说“我能一
辈子赚钱养家⋯你能一辈子貌美如花吗？此时，所有的女人都无语，女
人贬值真的很快，所以女人，要好好善待自己，不是要越来越老，而是
要越来越好！

3.
早安你要记住这么几句话，你摔倒了，爬在地上哭，没有人会同情你，
甚至没有人会拉你一把。你摔的半死，爬起来继续拼搏，所有人都会为
你让路，甚至还会为你加油。所以在这个社会，你若不坚强，懦弱给谁
看。

4.
这个社会很现实，撑死胆大的，饿死胆小的。不用力逼一下自己都不会
知道自己有多优秀。把眼光放长远来看，目标要设立的高一点，不要只
看眼前。我们现在是给你一个高层次的平台，这种机会很难得你可要好
好珍惜啊。

5.
女人的青春就像报纸一样，是有时效性的，越晚越没有人会买。哎呦喂
等你以后结了婚，生了孩子，你都不知道地球的引力有多可怕！脸‘啪
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嚓’一下耷拉下来，到时陪伴你们的就只有一道道可怕的皱纹喽，那时
候的女人就像废报纸一样，要一捆一捆的论斤卖！所以你说女人是不是
该趁自己年轻的时候，对自己好一些？

6.
要不要减肥？别问你的妈妈，在妈妈眼里，胖成一堵墙，你都是最美的
。别问你老公，在老公眼里，你省钱就好，别问你闺蜜，你不胖怎么能
显出她瘦？问问衣柜里的裤子裙子吧？今年她们是不是又下岗了？

7.
很多女性喜欢吃巧克力，但是巧克力却也属于色素较重的食物。在激光
祛斑之前，你可能感觉不到巧克力会使得脸上的黄褐斑增多或者加深，
但是激光祛斑后吃巧克力，脸上再次出现黄褐斑的时候，你就会知道即
便是甜蜜的巧克力却是黄褐斑的诱发因子。

8.
如果你在乎的是效果，就不要计较它的价格，如果你想要的是便宜，请
不要妄想会有效果！从古至今任何东西都是一分钱一分货，再美的语言
没有效果也是谎言！永远记住：贵人用贵物桑塔纳永远卖不上宝马的价
！想要人参的效果，不可能花买萝卜的价！亲，您说呢？

9.
朋友跟我说，你不像做微商的，别人都是千方百计地推销，而你总是一
副爱买不买的态度。确实如此吧，在我看来，好东西无需多言，质量和
口碑就是王牌！你信我，寥寥数语就可成交；不信我，口若悬河也是徒
劳！所以，你看或不看，你买或不买，我都在。

10.
做微商，学历不重要，重要的是你有一颗不满于现状，想要改变自己的
初心，与能力相比，热情和思维方式要重要得多。即使能力不强，但拼
命努力、又具备为他人尽力的思想境界的人，比那些能力优秀，但不肯
努力、持负面人生观的人，会好许多。能力稍差不必灰心。坚持不懈努
力及正面的思维方式，一定会让你成长。
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11.
如果你有这样的困扰，换季时，清洁产品要选择弱酸性的，日常保养以
成分单纯的保湿产品为主，做好防晒，多多喝水，尤其是在有天然烘干
机效果的空调房内，保湿尤为重要。最后一招，出门戴口罩，防止空气
中的污染物对脆弱肌肤造成负担。

12.
人生是一种承受，我们要学会支撑自己。快乐的人，修炼了一份淡然的
心态，一切随缘，不为难自己，不勉强他人，不和世界对立。不争自然
平安，无欲当然清闲，心宽可享安乐。人生有太多不舍，最后也就都成
了遗忘。

13.
不要害怕囤货！货终究会换成钱。很多代理因害怕囤货，想先宣传，等
有人了再进货。这种想法大错特错，做成功微商刚好是先有货后有人，
记住：只要你是个勤劳的女人，货终究会变成钱，上天必定会翻倍回报
你！记住：如果你转变不了之前的想法，永远都是穷人思维，你永远是
小卖家！

14.
让观望的继续观望，让担心的继续担心，让害怕的继续害怕，让赚钱的
继续赚钱，任何现状都是在考验我们的心理素质！任何市场也都是在遵
循商业的自然法则！适者生存，优胜劣汰！一想二干三成功，一等二看
三落空，等三年，一成不变，干三年，风光无限！赢在行动，输在犹豫
！错过的不只是机遇！

15.
人生梦想的实现，不在于瞬间的爆发，而是取决于过程中的坚持。你纵
有千万个理由放弃，但要找到一个理由坚持下去！很多时候，成功就是
多坚持一分钟，这一分钟不放弃，下一分钟就会有希望。所以，只要坚
持往前走，属于你的风景终会出现！

16.
你卡里有多少钱，别人不会知道，但是你脸上有多少斑，多少痘，多少
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皱纹，别人一看就知道。你若高贵，一切不贵！你若便宜，一切都贵！
做自己的女王！

17.
当你看到你朋友圈卖的东西你买不起的时候，你斗该开始奋斗了，当你
看到你朋友圈里卖的东西你都认不到的时候，你斗该开始补课对个人好
点了，精明人看朋友圈是商机，土豪看朋友圈是购物，屌丝看朋友圈是
广告！

18.
做微商，如果你正处于没有销量的阶段，千万不要着急，你要调整好心
态，你可以带上产品多出去走走，拍拍照，也可以在家整理一下资料，
一定会有意外收获的，微商是自由的，只要有方法有技巧，你一定会有
收获。

19.
能把微商做好的女人，刚开始做的是女疯子，做的差不多的时候是女汉
子，做成功的时候是女神，总有一个比你优秀的人在做微商，成功的人
懂得熬，失败的人就会逃，我不知道什么叫年少轻狂，我只知道什么叫
“剩”者为王！

20.
男人们，没事别老搜附近的人。买套护肤品、面膜回家送你老婆，没有
不感动的。快过年了，女人哪个不爱美，哪怕一盒面膜．呵护一下她每
天为家操劳的脸，呵护一下她对你的付出！买几盒烟不心疼，在外面花
天酒地不心疼，赌博更不心疼，莫嫩个小气，给老婆来个惊喜吧，记到
你对老婆三分情，她必还你七分爱！

21.
皮肤敏感是痛苦的！春天到了，又到过敏高发期，有皮肤过敏史的姐妹
们要格外注意皮肤做好补水保湿，干最容易过敏，提前预防。另外注重
防晒，阳光也会刺激到脆弱的皮肤。春天也是花开的季节，空气中弥漫
许多花粉，所以对花粉过敏的亲们也要注意皮肤的保护哦。
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22.
当我收入几十的时候，你在偷笑我不务正业；当我收入几百的时候，你
还在偷笑并且不屑一顾；当我收入几千的时候，你开始思考了解资料；
当我收入几万的时候，你开始急了早知道就咋样。很多人用自己的时间
去见证别人的收入，见证别人的梦想，忽略了自己的思考。问题的根源
在自己，关键是你怎么看，你想要什么样的结果，谁不是从0开始呢。别
错过了解的机会！

23.
我穿了一件紫色衣服，还有一双紫色的鞋，头上的葡萄紫顶多管10天⋯
⋯花的这些钱可以买一个乳胶枕，但是，它可以用10年。所以钱这个东
西，没法衡量。

24.
不要问我，跟我做代理，能挣多少，当你问这句话的时候，你的思想还
停留在给别人打工的阶段，能挣多少，你得问你自己想挣多少，boss都
是很有野心的，思想决定行动，行动决定收入，收入决定你生活的品质
，你必须调整你的思想，你就是boss，你不是跟我在做，我只是你的仓
库，而你是boss。

25.
有人看着我们做微商挺好，赚米米，时间自由可以到处玩儿，羡慕也想
做代理，但是瞻前顾后，犹豫不定，也舍不得投资⋯⋯我只想说，有钱
没钱，不是由客观条件决定的，而是由主观意识决定的。你觉得你有钱
，你这辈子就是富有的。你总说你没钱，穷，那也就穷一辈子了。穷人
与富人最大的区别和差距就在于思想。

26.
鸡蛋，从外打破是食物，从内打破是生命。人生亦是，从外打破是压力
，从内打破是成长。如果你等待别人从外打破你，那么你注定成为别人
的食物；如果能让自己从内心打破，那么你会发现自己的成长相当于一
种重生！

27.
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要不要做保养？别问你的妈妈，在妈妈眼里，你是都是最美的。别问你
老公，在老公眼里，你省钱就好。别问你闺蜜，你越丑才能显出她漂亮
！你还是问问镜子里的自己吧。

28.
没有屏蔽我的朋友们就算你不拿货不买货也没关系，你也可以看我的朋
友圈学到护肤知识：1.油不是控的，也不是吸的，水才能克油。2.油性皮
肤容易外油内干。3.皮肤是智能的，如果皮肤缺水，就会通过分泌更多
的油脂来平衡。4.补水才是控油的绝对真理，久干长痘，久干长斑，补
水才是王道！女人就应该水水哒！嫩嫩哒！

29.
同样是80，90后，有些人还在任性的靠着家里，有些人则已经可以开始
给家里分担甚至是贡献，是微商改变了我们，从零开始创业，创在属于
自己的价值，大家加油，05年某宝我们错过了，因为还是小屁孩，现在
一个大好的机会，不能再错过，否则会后悔一生！我想说：只要够努力
，跟着XX有肉吃！

30.
生孩子，你明明知道是会很痛的，但是还是生了。做生意要投资，你明
明知道有可能会亏的，但是你还是投资了，你不想投资，不想付出的，
就想可以月入过万，那是做梦。想要有结果，就必须要敢于投资，懂得
付出。

31.
你是二级代理，可以吸引一些零售客户，你是一级代理，能够吸引二级
代理和零售客户，如果你是做总代理的，就可以吸引一级、二级以及零
售客户，这个要看你是怎么做决定的，不要问别人做微商赚了多少钱，
首先看别人付出多少吧。

32.
有的人，加我好友，一看是微商，赶紧删了，我就笑了，我是微商我又
不咬你，钱在你自己口袋里，你买不买也不是我说了算，你怕什么？关
注我，你也能长点知识！有人说，发广告烦，我告诉你，如果你的好友
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里没有几个做微商的，你都与社会脱轨了！看看吧，吃饭都要微信支付
。

33.
当你漂亮皮肤好，钱包里都是自己努力赚来的钱的时候，你就会恍然大
悟，哪有时间患得患失，哪有时间猜东猜西，哪有时间揣摩别人，你若
盛开，蝴蝶自来，你若精彩，天自安排。—致所有坚强的女人们！

34.
有的亲问我，这两天怎么没见我刷广告呢？我笑笑回答，微商就是这么
方便自由啊，你想做时就做，想天天做就天天做！不比开实体店呢，打
开店门还得随时守在那里望着那些货，担心什么时候售的出呢？我出售
货源就不同，拥有所有货源品种，又不用囤货。

35.
付出才会有收获！当别人都把钱投资到微商的时候，你还在观望，当别
人已经赚钱了的时候，你还在犹豫，如果永远慢人一步，财神是不会关
照你的！金钱和时间一样不等人！

36.
觉得什么对你好的，你就去做便是不要犹犹豫豫，不要茶不思饭不想睡
不着想着利与弊不要等到别人比你抢先去做了，你还跟别人很骄傲地说
，我本来也就是想那么做的！这样理直气壮的骄傲，是失败的。

37.
你是我的小呀小面膜儿，怎么用你都不嫌多，美美的小包装冰镇我的心
窝，凉爽我生命的火火火火火，你是我的小呀小面膜儿，就像天边最美
的极乐，夏天又来到了啊摆满冰箱，涂抹脸颈就钻进被窝WOWOWO。

38.
从做微商起，就是在交朋友。一辈子能碰到几个真正信任你的人？所以
一定要做好产品才对得起自己良心。未曾谋面的朋友们，每次你们咨询
，订货，打款，我都特别感动；不在钱多少，而在你们对我的信任，这
是用金钱无法衡量的！我会努力做的更好！
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39.
那一年，她19岁，她21岁，他们在一起了。他不让她用护肤品，说要自
然美。那一年，她25岁，他27岁，他们结婚了。他拒绝了她买一套护肤
品，说要生活为主。那一年，她40岁，他42岁，他离开了他，嫌弃她是
黄脸婆。因为他又碰到了一个自然美的。姑娘们，有没有想过你没有自
然美的时候怎么办？

40.
我做微商的时候没有群，没有培训，没有人分享经验，连支付宝都不知
道是什么，跟上家拿货都是直接下单打款，每次私人聊天没有超过10句
，出现的问题都是我自己解决，该承担的自己承担——最终，我做起来
了！这说明什么？想做你就用心努力去做，不想做不用心再多培训都是
白扯，人不逼自己永远不知道自己有多优秀。

41.
我是微商，我的工作状态是：每天在想办法宣传，聊天，为客户讲解，
打包，发货，工作十几个小时。跟现实生活中一样销售产品，没有那么
夸张一个月几百万，几个月就买兰博基尼，如果你被那些所谓光环成就
迷倒了，恭喜你被洗脑成功了。

42.
你拿二级，能吸引零售客户；你拿一级，能吸引二级和零售客户；你拿
总代，能吸引一级、二级和零售客户。格局大小自己决定，不要问别人
赚了多少先看别人付出了多少！

43.
我熬过了被人屏蔽的时期，我承受过被人埋怨刷屏，我曾经被最亲近的
人直接删除，我也曾面对别人主动加我然后问：“你卖东西啊？”时感
到一点点尴尬。但是现在，越来越多人来问我怎么做微商，那些屏蔽我
的丶埋怨我的，删除我的也开始后悔错过了微营销最美好的开拓期，微
营销才刚刚开始，我们拭目以待，我坚持，我满身正能量，加油！

44.
关于面膜，那些抱着“我试一片，效果好我就买，不好就不买”想法的
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，我劝你还是别浪费那份钱了我们不是“荧光剂面膜”，所以你不可能
瞬间变白我们不是“激素面膜”，所以你的痘痘不可能瞬间消失，所以
你的皮肤也不会用一次就光滑。但是我们就是好！我们慢慢滋养了肌肤
从基底层改善皮肤。请记住保养和美丽是一种坚持的习惯！

45.
你一个月工资多少？3000？好，支付宝账号给我，我打给你。你瞧不起
我们我们微商，可是我告诉你，我一天就能赚3000，我一天就能赚你们
一个月的工资！赚钱的人已经赚得盆满钵满，你们还在抱怨，你们有什
么脸看不起我们？

46.
每个人都有过去，却并不能替代今天的你。每一次跌倒，阻挡不了有志
者的辉煌。只要你努力，这天空的颜色，会因你的心情改变。你每一次
迟疑，不要在乎别人又领先你一步，而要在乎自己少了一次超越自己的
机会。修行出自觉进取的心态，少一些与别人的暗中比较，多一些自己
超越自己的恒心，这是开悟顿觉。

47.
刚做的新代理，一开始都怕货卖不出去，不敢囤货，但是她却不知道500
0块钱闲放在银行卡上，一年利息才不到100块，但是如果囤5000块钱货
自己卖，卖出几个产品赚得都比利息多，有货你才有底气去宣传，自己
用过的产品，介绍起来才更有底气，没有卖不出去的货，只有卖不出货
的人。简单的道理，理解了你就迈出了微商的第一步，以后的收获绝对
不会少，这是给抓的住机会果断下手的人。

48.
我是微商，但我不会向任何人疯狂推销，信任你就选择我，不信就略过
，我不夸大我的产品，东西有多好，试了就知道，我不强买强卖，不偷
、不抢、不骗！成功来之不易，友谊且行且珍惜。感谢一直把我留在朋
友圈的朋友们！

49.
有的人27岁买宝马，有的人27岁打游戏。有的人30岁存款80万，有的人3
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0岁工作都找不到。太多人挑肥拣瘦，嫌工作辛苦，嫌打工没面子，嫌销
售卖货丢人，嫌来嫌去，最被嫌弃的是你自己。做什么工作只要脚踏实
地，肯干都不丢人，你没钱、没能力、没事业啥也没有，才最最丢人。
你想加油、你想更好、没人会阻挡你前进的道路，其实通往成功的路上
最大的阻碍就是你自己的无知和懒惰。

50.
越来越喜欢做微商了，有哪个职业能这么做。敷个面膜，连着WIFI，啃
着西瓜，喝着冷饮，悠哉悠哉的刷着微博，看看电视剧，分分钟的接着
单，哗哗的往账户里流。人生不能这么嘚瑟呀，易遭人恨的呀！如果你
想和我一样逍遥自在，来找我，欢迎来加入我们的团队。

51.
熟人买卖，你卖给他多少钱，都会觉得你挣他钱，卖给他多便宜也不领
情！你的成本、时间、运输人家都不看在眼里，宁愿被别人骗，让别人
挣钱，也不支持认识的人，因为他心里总是在想，你到底挣了他多少钱
，而不是你帮他省了多少钱！这就是穷人思维！富人之所以富，是愿意
照顾熟人生意，相互关照，福报自然会多，朋友也会支持你，财运才会
越来越旺！道理简单，悟透能发财！

52.
有人问我，怎么干上微商了，真能挣到钱嘛我想说，呆在家里什么也不
干，就有钱么？永远不可能，就算有工作，多一个赚钱途径不是也很好
么一个月挣1000，菜钱出来了，挣2000衣服钱出来了，挣3000生活就宽
容了⋯只要努力就会有收获，不敢迈步，永远不会成功。还犹豫啥，快
找我聊聊吧吧。

53.
微商最大的魅力在于，一部手机稳控全局，手机在哪里，你的卖场就在
哪里，手机在哪里，你的办公室就在哪里，接单、收款、发货一机搞定
！自由、时尚收入高！适合上班的你，更适合不想上班的你！微商时代
，挣钱，不再是靠体力，更不是靠你一天熬八个小时打工，而是靠你思
维方式的改变！这是一个观念致富的时代，你在意还是不在意，相信还
是不相信，都是一个铁定的事实！你想好了吗？
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54.
友情提示：男人们，没事别老搜附近的人。买套护肤品、面膜回家送你
媳妇，没有不感动的。快过年了，女人哪个不爱美，哪怕一盒面膜，呵
护一下她每天为家操劳的脸，呵护一下她对你的付出！买几盒烟不心疼
，在外面花天酒地不心疼，赌博更不心疼，别那么小气，给老婆来个惊
喜吧。记住：你对老婆三分情，她必还你七分爱！

55.
不管做什么事，总有人相信，有人怀疑，有人有耐心，有人急躁，有人
容易放弃，有人一直坚持，到最后，有人成功，也有人一事无成，所以
要相信别人可以做的，自己也一定可以，命运在自己手里，不在别人嘴
里。

56.
人生就像一只储蓄罐，你投入的每一分努力，都会在未来的某一天，回
馈于你。而你所要做的，就是每天多努力一点点，为自己积存一点能量
。请相信：别人拥有的，不必羡慕；只要努力，时间都会给你。新的一
天开始了！别找借口失败，只找理由成功。从今天开始，找机会储存你
每天的能量！

57.
入一行，先别惦记着能赚钱，先学着让自己值钱。没有哪个行业的钱是
好赚的。赚不到钱，赚知识；赚不到知识，赚经历；赚不到经历，赚阅
历；以上都赚到了就不可能赚不到钱。让人迷茫的原因只有一个，那就
是本该拼搏的年纪，却想得太多，做得太少。

58.
每一个微商，都曾不接受微商，最后自己却成为了微商！不是因为看着
别人挣钱容易，而是微商真的可以磨练一个人！当你放下面子去挣钱的
时候，你就已经成长了，不管你怎样看待微商，它今天都成了主流，成
为一种趋势！你观望屏蔽都无法改变互联网微商时代的事实！

59.
20岁不做面膜，被骄傲毁了；30岁不做面膜，被观念毁了；35岁不做面
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膜，被懒惰毁了；40岁如临大敌，被斑点毁了；50岁追悔莫及，被皱纹
毁了；60岁坐在摇椅上想念曾经的美丽姑娘，却被镜子毁了。

60.
很多人想做微商，开口一句就是，我圈子里的人太少了，我根本做不起
来。还没有开始，就已经否定了自己。其实不是有了人脉才能做许多事
情，而是做了很多事情才会有人脉！很多人都把顺序弄反了，一直等着
贵人来帮自己成就人生。你要清楚，贵人不会去帮助一个无所事事的人
。相信：越努力越幸运！

61.
练就一颗忍耐之心，才能成就非凡的人生。成功往往是在你忍受了常人
所无法承受的痛苦之后，才出现在你面前的。立身成功的秘诀，只在于
耐烦有恒而已。做人就是要耐得住诸多烦事，能够包容一切人事物境的
纷攘，不怕责难，不怕干扰，时时观照内心的杂念妄想，才能在不断的
挫折和困难中成长。

62.
有的朋友，加我好友，一看是微商，赶紧删了，我就笑了。我是微商我
又不咬你，钱在你自己口袋里，你买不买也不是我说了算，你怕什么？
关注我，你也能长点知识！有人说，发广告烦；我告诉你，如果你的好
友里没有几个做微商的，你都与社会脱轨了！看看吧，以后逛商场都要
微信支付了！

63.
我不敢休息，因为我没有存款；我不敢说累，因为我没有成就；我不敢
偷懒，因为我还要生活；我能放弃选择，但是我不能选择放弃。所以坚
强，拼搏是我唯一的选择。

64.
有一个规律，越是漂亮的女人就越会投资自己，越是粗糙的女人就越舍
不得给自己投资，于是两极分化也越来越严重，美丽的越来越美，粗糙
的越来越糙。好车费油，好马费草，好女人费钱，这是自古以来永不改
变的真理、女人四大悲哀一一睡眠质量差，孩子不听话，老公不回家，

                             12 / 15



https://duanjuziku.com/
 

钱不会花，女人要给自己不断增值，经营自己⋯你若盛开，蝴蝶自来。

65.
为什么武媚娘最后能成功，因为前期的时候，所有人都在逼她，当绝处
逢生之时，她便有了翻身的机会。卖产品也是一样，货没到手就担心卖
不出去，不知道如何销售。等你把吃饭的钱买衣服的钱都拿去进货，你
不努力你没有吃喝，你就懂得什么是销售了。不逼自己一把，永远不知
道自己有多优秀！

66.
做微商，学历不重要，重要的是你有一颗不满于现状，想要改变自己的
初心，与能力相比，热情和思维方式重要得多。即使能力不强，但拼命
努力、又具备为他人尽力的思想境界的人，比那些能力优秀，不肯努力
、持负面人生观的人，会好许多，能力稍差不必灰心。坚持不懈努力及
正面的思维方式，一定会让你成长。

67.
如何判断你的肌肤缺水了？1轻微缺水：肤色暗哑欠缺光泽，泛黄、常油
光满面；2中度缺水：皮肤粗糙不上妆，涂上粉底后细纹立即浮现；3极
度缺水：肤质粗糙，鼻翼毛孔粗大，细纹越来越明显；4严重缺水：细纹
演变为又长又深的干纹，即使不上粉也清晰可见，额头和眼角的皱纹若
隐若现！

68.
人们总是说，一个女孩，有个稳定工作，一个月三四千就行了。现实却
告诉我们：如果只赚三四千，不但不能旅行，还得挤公交，很勉强的可
以生活自理，更没有办法给父母无忧晚年、将来给孩子好的教育和生活
环境。⋯⋯不是我们都变现实了，是现实让我们变了！

69.
有人问我，我可以做代理吗，做你代理可以赚多少？确切的回答你，微
商并不是每个人都适合做，凡是能做起来的，大都是性格爽快而果断的
人，不需要问前问后犹豫不决，当你今天问一遍怎么加入，明天问一遍
怎么代理，却依然还是老样子的时侯，别人已经做的热火朝天了。
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70.
你要超薄，我做到了！你要服贴，我做到了！你要精华液多，我做到了
！你要质量杠杠的，我做到了！你要补水保湿一天皮肤不干痒，我做到
了！你要白皙光滑透亮的肌肤，我做到了！你要收细毛孔抗氧化就连敏
感肌肤一样用的面膜，我做到了！带美丽誓颜回家吧，会有意想不到的
惊喜，你要便宜？我做不到！

71.
成功不是先有钱，而是先有胆！有很多代理说她不好意思刷屏，因为她
很在乎朋友，怕被人屏蔽。首先，我想说我在乎朋友的程度不比你低，
其次，一个合格的朋友是让自己变得很强大，然后给你周围的朋友带去
正能量，那么你们才会越来越好，共同进步！要改变先从思想开始，一
切行动源于思想！

72.
团队怎么来的？孙悟空是在取经的路上碰到的，猪八戒是在取经的路上
碰到的，沙和尚在取经的路上碰到的，白龙马也是在取经的路上碰到的
，这都是因为那个唐和尚当初的一个决定。所以要碰到可以与你一路同
行的人，你必须先上路！为目标而坚定前行的时候，帮手才会出现，为
目标而坚定前行的时候，贵人才会出现！决定上路的时候总是一个人，
但是走着走着就出现了该出现的人！

73.
做微商，最怕的几个字就是“搞哈”、''等哈”、“看哈”、“想哈”没
什么犹豫的，要么就不做，要做就努力做．尽全力做最好。好多人来说
做代理，先发图搞哈。发了两天人就没了，所以你必须有货，这样才有
动力，才能坚持。微商路才能长久，才能赚到！

74.
自己不改变的话，新的一年也只是重演！明明已经下定了决心，却没能
把计划实施到底。我们想改变世界，但是我们却连改变不了生活恶习；
我们想要出去旅游，可是就连下楼买菜都懒得走；我们想要看几本书，
却连翻开第一页的勇气都没有；我们不甘于现状，却又没有足够的能力
摆脱困境；信誓旦旦也就变成了说说而已！
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75.
299只是几顿饭钱，你用来挥霍，我用来加入XX团队。现在雯雯已经不
用向家里要生活费，前天还下单了最新款手机犒劳自己，大家都是学生
，但是为什么她行你不行呢？选择加入我们，给自己想要的。

76.
一想，二干，三成功；一等，二看，三落空。相信是成功的起点，坚持
是成功的终点。要生存就要进取，要成功就要坚强。与其花长时间怀疑
，不如花短时间求证。千金难买早知道，万金难买后悔药。意志决定你
的成功，进取决定你的未来！

77.
我有1500块，你也有1500块，我拿这1500囤了货，而你拿这1500来吃喝玩
乐。一星期后这1500变成了3000，6000，你那1500变成了3块，空手套白
狼的套路不适合现在的微商，你没有货你就没压力，也就没动力，上哪
做的起来。

78.
其实很多人跟我一样，有稳定的工作和收入，更有大量的时间，可是他
们宁可玩掉也不愿意再去努力一点。我说我要做微商，只是想把空闲的
时间利用起来，这已经比上来就喷我的人强了。我要卖的产品，我自己
已经买了，等拿到货先自己试用，真正好或者觉得大家值得拥有才会放
到朋友圈。这不是不务正业或者见钱眼开，年轻就要多尝试。

本文链接：https://duanjuziku.com/duanjuzi/yhb8j0sfb6.html

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

                             15 / 15

https://duanjuziku.com/duanjuzi/yhb8j0sfb6.html
http://www.tcpdf.org

