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另类团队口号

 

1.因为有缘我们相聚，成功要靠大家努力。

2.众志成城，飞越颠峰。

3.想干人永远找方法，不想干人永远找理由。

4.忠诚合作、积极乐观，努力开拓、勇往直前。

5.和谐奋进，开拓创新。

6.成功决不容易，还要加倍努力。

7.业务规划，重在管理，坚持不懈，永葆佳绩。

8.明天付出，明天收获，养精蓄锐，事业辉煌。

9.同心协力，争创第一。

10.本周举绩，皆大欢乐，职域行销，划片经营。

11.激情成就价值，使命铸造未来。

12.成功是我的志向，卓越是我的追求。

13.努力拼搏，战胜自我，挑战极限。

14.自信一点，努力一点。
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15.主动出击，抢得先机，活动有序，提高效率。

16.把握机遇，心想事成。

17.未雨绸缪，有备无患，临惊无险，保有所依。

18.积极人生，全力以赴。

19.含泪播种，含笑收获。

20.讨取引见，功夫老道，热忱为本，永续运营。

21.努力奋进，共创美好。

22.心中有梦要讨动，全力以赴向前冲。

23.专业代理，优势尽显，素质提升，你能我也能。

24.付出汗水，改变命运。

25.全员实动，开张大吉，销售创意，呼唤奇观。

26.发挥个人潜能，发扬团队精神。

27.积极进取，努力拼搏，磨练意志，强健体魄。

28.释放激情，放飞梦想。

29.当客户意识到现状无法令人满意时，即刻需求就产生了。

30.红五月里拜访忙，业绩过半心不慌。

31.付出一定会有回报。
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32.慎而思之，勤而行之。

33.要有梦想，即使遥远。

34.点燃梦想，铸就辉煌。

35.滴水石穿永不言弃，蟾宫折桂志在必得。

36.追求客户满意，是你我的责任。

37.不为失败找借口，要为成功找方法。

38.世界上那些最容易的事情中，拖延时间最不费力。

39.敢于竞争，善于竞争，赢得竞争。

40.每一个人都是销售员，每一个行业都需要销售技巧。

41.只要努力，定能成功。

42.旅游是奖励，大家来争取，你能我也能，万元抢先机。

43.要想飞，就得追；要成功，努力干。

44.点燃激情，成就梦想。

45.别想一下造出大海，必须先由小河川开始。

46.本周破零，加大拜访。

47.团结紧张，严肃活泼，规范行销，业绩保证。

48.要成功，先发疯，头脑简单往前冲。
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49.挑战极限，铸就辉煌。

50.超越自我，超越梦想。

51.不惜寸阴于今日，必留遗憾于明日。

52.争取一个客户不容易，失去一个客户很简单。

53.品质源于精心，信赖就是一切。

54.重视品质要付出代价，不重视品质代价更高。

55.团结一心，奋勇向前，追求卓越，争创第一。

56.不吃饭，不睡觉，打起精神赚钞票。

57.超越极限，展现自我。

58.有没有那么一个人，让你曾经发了疯想，现却拼了命忘。

59.提高售后服务质量，提升客户满意程度。

60.我有凌云志，一览众山小。

61.明确工作标准，品质一定会更稳。

62.情真意切，深耕市场，养精蓄锐，掌声响起。

63.拼一个三载春秋，搏一个青春无悔。

64.没有播种，何来收获。

65.抱怨事件速处理，客户满意又欢喜。
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66.新单续保并肩上，全力冲刺创辉煌。

67.坚持不懈，直到成功。

68.行业的不同，销售的收入不同。

69.学会忘记痛苦，为阳光记忆腾出空间。

70.把握今天的奋斗，才能赢得明天的精彩。

71.创造无止境，成就美一天。

72.召之即来，来之能战，战则必胜，永不言败。

73.把握今天，精彩明天。

74.厉兵秣马，拼一年春夏秋冬；破釜沉舟，搏一生无怨无悔。

75.今天我们继续进步。

76.争取转介绍，举绩两不误。

77.永不言退，我们是最好的团队。

78.不畏艰难，披荆斩棘。

79.时不我待，努力举绩，一鼓作气，挑战佳绩。

80.团结一条心，石头变成金。

81.飞跃高山险阻，显我虎虎生威。

本文链接：https://duanjuziku.com/duanjuzi/gqxbsyjm0z.html

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

                                5 / 5

https://duanjuziku.com/duanjuzi/gqxbsyjm0z.html
http://www.tcpdf.org

